OBJECTIF DE LA FORMATION
Ce dipldme a pour but de former des profession-
nels qui mettent a disposition de la clientéle les
produits correspondant a leur demande

QUALITES PROFESSIONNELLES

- Dynamisme,

- Ecoute,

- GoUt du contact,

- Autonomie,

- Sens de l'organisation et des responsabilités,
- Enthousiasme et persévérance.

POURSUITES D'ETUDES

BTS Commerce International

BTS Management des Unités Commerciales
BTS Négociation et Relation Client

BTS Technico-Commercial

BTS Banque

BTS Assistant Manager

IUT Techniques de Commercialisation

Ecole de Commerce Post bac

Ces dipldmes ouvriront des perspectives profes-
sionnelles d'un niveau supérieur.

SECTION EUROPEENNE

CCALAUREAT PRO-
SSIONNEL EN 3ANS

«Vente, Gedlion, Animalion rayon»

Le Baccalauréat Professionnel Com-
merce confere a son titulaire les compeé-
tences nécessaires pour exercer, Ssous
I'autorité d'un responsable, les activités
propres a un point de vente : l'approvi-
sionnement, la vente et la fidélisation de
la clientele, I'animation de la surface de
vente et les taches de gestion courantes.

CONTENU DE LA FORMATION

Enseignement Général
Francais
Histoire-Géographie-Enseigne-
ment Moral et Civique
Mathématiques

Langues vivantes :

Anglais / Espagnol

Education artistique

Education Physique et Sportive
Section Européenne : Anglais ou
Espagnol

Enseignement Professionnel
Animation

GCestion commerciale
Communication

Vente

Economie-Droit

FORMATION EN ENTREPRISE
Périodes de formation en milieu profes-
sionnel.

Possibilité de stage a I'étranger.

22 semaines réparties sur les 3 années

Le suivi de I'éleve est assuré par I'équipe
des professeurs et le tuteur de I'éleve.

METIERS VISES

Possibilité d’entrer dans la vie profession-
nelle en tant que:

- Vendeur qualifié,

- Adjoint-chef de rayon,

- Gestionnaire ou responsable d'un sous-rayon



