PROFIL DE L’ELEVE
Cette formation a pour objectif de former les
jeunes aux métiers de la VENTE et du COMMERCE
en Unités Commerciales.

Ces jeunes doivent faire preuve d'une forte moti-
vation et avoir déja une initiation dans l'utilisation
des outils informatiques.

QUALITES

. Etre dynamique,

- Savoir écouter et communiquer,

- Gérer son temps et gérer son stress,
- Faire preuve d'esprit d'iniative...

POURSUITES D’ETUDES

Le titulaire du baccalauréat professionnel pos-
sede un bagage technique suffisant pour entrer
dans la vie active. Il est possible de poursuivre vers
un BTS de la spécialité suivante :

- BTS Commerce International

- BTS Management des Unités Commerciales

- BTS Négociation et Relation Client

- BTS Technico-Commercial

- BTS Assistant de gestion PME PMI

- BTS Banque

- BTS Assistant Manager

METIERS VISES

Les métiers accessibles suite a cette formation sont:
- Conseiller de vente,

- ELS (employeé libre service)

- Manager adjoint.

SECTION EUROPEENNE

CCALAUREAT PRO-
SSIONNEL EN 1 AN

<Wenare, Animer, Gerer. ..
en unite conmerciale”

Ouvert aux éleves de premiére et de termi-
nale ayant suivi un cursus d’enseignement
général ou technologique qui souhaitent
changer d'orientation ou titulaires d'un
autre baccalauréat professionnel et dési-
reux d'améliorer leurs compétences.

Il s'agit d'un dipldme qualifiant qui donne
la possibilité d'accéder rapidement au
monde du travail ou de poursuivre des
études en BTS.

CONTENU DE LA FORMATION

Enseighement Général
Francais
Histoire-Géographie-Enseigne-
ment Moral et Civique
Mathématiques

Langues vivantes :
Anglais/Espagnol

Education artistique

Education Physique et Sportive
Section Européenne : Anglais ou
Espagnol

Enseighement Professionnel
Mercatique/marchandisage
Techniques de vente

GCestion commerciale
Communication

Economie

Distribution

Droit social/commercial
Animation d’'un Point de vente

FORMATION EN ENTREPRISE

Elle permet d'appréhender la réalité des
situations professionnelles, commerciales,
d'acquérir et dapprofondir les compé-
tences propres au dipléme.

10 semaines de stage réparties sur 3
périodes

Le suivi de I'éleve est assuré par I'équipe des
professeurs et le tuteur de I'éléve.



