AN
AERA
W,

\\//

l____.m

UNE FORMATION OUVERTE SUR LE
MONDE

12 semaines réparties sur les 2 années dont 8 a
I'étranger.

QUALITES PROFESSIONNELLES

- Rigueur,

- Aptitude a la négociation,

- Sens de l'initiative,

- Curiosité intellectuelle,

- Mobilité géographique,

- Capacité d'adaptation,

- Gout du contact,

- Aptitude a maitriser 2 langues vivantes.

POURSUITES D’ETUDES

Bachelor

Ecole spécialisée
Licence pro

Licence

Ecole de commerce

POUR CANDIDATER
Toutes les démarches sont a effectuer sur : www.parcoursup.fr.

CONDITIONS D’ADMISSION

Etre titulaire d'un Baccalauréat Général, Technolo-
gigque ou Professionnel

BTS COMMERCE
INTERNATIONAL
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Le titulaire de ce BTS, est un profession-
nel de lI'import-export travaillant généra-
lement pour une sociéeté de négoce, une
entreprise industrielle ou commerciale,
voire un organisme de conseil et d’'appui
(CCI, collectivités territoriales, etc..). |l
assure une veille permanente sur les
marcheés étrangers, prospecte a I'achat et
a la vente, élabore des offres, vend et par-
ticipe au processus de négociation. |l
assure également le suivi administratif et
commercial des ventes et des achats et
coordonne les services supports et les
prestataires extérieurs.

LES ENSEIGNEMENTS

- Culture générale et expression,

- Langues vivantes étrangeéres :

Anglais- Espagnol,

- Etude et veille des marchés étrangers,
- Informatique commerciale,

- Prospection et suivi clientéle,

- Communication et management
interculturels,

- Négociation vente en langues vivantes
etrangeres,

- Gestion des opérations d'import-ex-
port,

- Economie et droit,

- Management des entreprises

PERSPECTIVES
PROFESSIONNELLES

Responsable clientele internationle
Assistant responsable logistique
Animateur d'une antenne commerciale

Chef de produit/ gamme

Attaché commercial export

Prospecteur acheteur

Collaborateur du chef des achats internationaux
Responsable export en PME
Responsable administration export
Chef de marché (zone/ pays) export




